خبـــــر صحفــي
صادر عن المركز الإعلامي لمؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة

محمد عبد الرحيم الفهيم الرئيس التنفيذي لمجموعة شركات باريس غاليري:
مهرجان دبي للتسوق منصة مهمة لقطاع التجزئة
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· الشراكة الإستراتيجية مع مؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة تثمر في تحقيق الأهداف
· توقعات بارتفاع المبيعات بنسبة 20%
· باريس غاليري تقدم عروضا ترويجية مشوقة خلال المهرجان

دبي، 18 يناير2016: أكد محمد عبد الرحيم الفهيم، الرئيس التنفيذي لمجموعة شركات باريس غاليري، أهمية الشراكة الإستراتيجية مع مؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة، الجهة المنظمة لمهرجان دبي للتسوق، الذي يلعب دورا محوريا في تنشيط قطاع التجزئة، ويستقطب ملايين الزوار سواء من داخل الدولة أو من خارجها.  
وأوضح محمد عبد الرحيم الفهيم، للمركز الإعلامي لمؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة أن تخصيص فعاليات محددة تعنى بمجالات خاصة بقطاع التجزئة كالعطور وغيرها يساهم في تنشيطها وزيادة مبيعاتها. وفي الحقيقة، فإن العطور ومستحضرات التجميل ستحقق النصيب الأكبر من المبيعات، ويعود ذلك إلى العروض والتخفيضات المذهلة التي تقدمها المتاجر، إلى جانب فئة الساعات.
وتوقع أن ترتفع المبيعات خلال الدورة الحادية والعشرين لمهرجان دبي للتسوق بنسبة 20 بالمائة، وذلك بالمقارنة مع دورة العام الماضي.  
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وفي ما يلي نص الحوار:-
*كيف تقيمون الشراكة الإستراتيجية بين باريس غاليري ومؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة؟

-إن الشراكة الإستراتيجية مع مؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة تعد في غاية الأهمية بالنسبة لنا، ولطالما كانت مثمرة، حيث تمكنّا معاً من إنجاز أمور عظيمة عبر جمع مواردنا وخبراتنا وتحقيق أهدافنا المشتركة، واليوم أصبحت هذه الشراكة الإستراتيجية منصة نتمكن من خلالها إنشاء وتعزيز العلاقات مع الجهات الرئيسية في هذا المجال، ونحن على دراية تامة بأولويات قطاع التجزئة بالدولة، ونمتلك رؤية متفردة، وهذا ما يساعدنا في التخطيط والتنفيذ بصورة أفضل. 
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* كيف أسهمت المهرجانات التي تنظمها مؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة في نجاح أعمالكم طوال السنة؟

-لقد حققت الجهود المتضافرة للجهات الحكومية وشبه الحكومية والخاصة نجاحاً كبيراً في الحفاظ على حيوية وجاذبية الإمارة طوال العام، والمهرجانات التي تنظمها مؤسسة دبي للمهرجانات والتجزئة لها تأثير مباشر على زيادة المبيعات وإقبال المتسوقين على المتاجر الذين يتوافدون للاستفادة من الحملات الترويجية الضخمة والتخفيضات الكبيرة، حيث يجدون أن هذه الفترة هي الأنسب للإنفاق بسخاء في شراء المنتجات الفخمة. 
*ما أهمية مهرجان دبي للتسوق بالنسبة لكم من حيث المبيعات مقارنة بالعام السابق؟

-يعد مهرجان دبي للتسوق من أهم الأحداث العالمية، حيث تصبح دبي خلال هذا الوقت من كل عام مقصداً للزوار من كافة أنحاء العالم الذين يتوافدون إلى الإمارة بهدف التسوق، وهؤلاء يتوقعون منا تقديم الأفضل، ويعد تلبية ذلك تحدياً بالنسبة لنا، حيث يتوجب علينا تقديم تجارب متفردة تتفوق على العام السابق.
 
*هل تحظى العطور ومستحضرات التجميل بإقبال كبير من قبل المتسوقين خلال مهرجان دبي للتسوق؟

-الشرق الأوسط معروف عالمياً بأنه هو موطن أرقى العلامات التجارية في عالم العطور. وفي الحقيقة، فإن العطور ومستحضرات التجميل ستحقق النصيب الأكبر من المبيعات، ويعود ذلك إلى العروض والتخفيضات المذهلة التي تقدمها المتاجر، إلى جانب فئة الساعات التي ستقدم أداءً جيداً من حيث المبيعات خلال هذه الفترة.   

*ما هي العروض الترويجية والجوائز التي تقدمونها للمتسوقين خلال مهرجان دبي للتسوق 2016؟

-إن التسوق لدى متاجر باريس غاليري يوفر للجميع فرصة الربح الأكيد، حيث يحصل المتسوقون عند كل عملية شرائية بقيمة معينة على فرصة اختيار ظرف واكتشاف الجوائز التي يمكن أن تنطوي على كوبونات شرائية تصل قيمتها إلى 10,000 درهم إماراتي، إلى جانب كوبونات التخفيض. هذا بالإضافة إلى تقديم هدايا للمتسوقين مع كل عملية شراء.  
*ما هو الفرق ما بين المبيعات خلال فترة مهرجان دبي للتسوق وباقي أشهر العام؟
-تزيد المبيعات خلال فترة مهرجان دبي للتسوق بنسبة 20%، ونحن نتوقع تحقيق نفس النسبة خلال هذه الدورة.
* هل لاحظتم أية اتجاهات معينة للمبيعات خلال فترة مهرجان دبي للتسوق خلال الأعوام الأخيرة؟

-أعتقد بأن قطاع الأزياء سيشهد ارتفاعاً كبيراً في المبيعات، فهو يعد من أسرع القطاعات نمواً خلال الأعوام الأخيرة، وقد لاحظنا ظهور مفاهيم جديدة في اتجاهات الموضة، ويركز مهرجان دبي للتسوق خلال هذه الدورة على هذا القطاع ويسلط الضوء عليه من خلال عدد من الفعاليات المبتكرة التي ستجذب الجمهور وتروج للعلامات التجارية وعروضها الخاصة، كما يعد هذا الوقت هو الأمثل لعشاق الموضة من حيث القيام بعمليات الشراء، حيث تتوفر العديد من العروض المتميزة على مستوى الإمارة، إلى جانب خيارات متنوعة من العلامات التجارية التي تلائم كافة الأذاق سواء الفاخرة أو العادية أو اليومية. 

*برأيكم كيف سيؤثر المفهوم الجديد الذي يعتمد منصات التجزئة خلال مهرجان دبي للتسوق على أعمالكم؟ وهل تعتقدون بأن روائع الجمال وروائع العطور ستسهم في رفع مبيعات هاتين الفئتين؟

-إن التوجه التسويقي الجديد لمهرجان دبي للتسوق باعتماد منصات التجزئة يعد طريقة رائعة لتسليط الضوء على الفئات المختلفة في قطاع التجزئة، وسيسهم بمشاركة أكثر فعالية وتأثيراً للعلامات التجارية، على الرغم من أن تحقيق التميز سيتطلب مجهوداً كبيراً في اعتقادي، ويعود ذلك إلى متطلبات الإبتكار والإبداع في الفعاليات والمصادر والعروض في كل فئة، وفي كل الأحوال، فإن المتسوقين هم المستفيدون من ذلك وسيحصلون على الأفضل بلا شك. 
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